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Legaler Betrug

Was das Verhalten im Supermarkt mit Friedrich Engels zu tun hat

Ein Blick in die Klassiker lohnt sich

_immer, weil sie in vielem hoch aktu-
“ell sind. Das gilt auch fiir die Schrif-

ten von Karl Marx und Friedrich En-
gels. Dabei muss man nicht mit
dem ,,Kapital“ (1867) anfangen. Als
Einstiegslektiire sind ebenso vie-

le andere Texte geeignet, die zahl-
reiche Erkenntnismomente verspre-
chen und sich gut gemeinsam lesen
und diskutieren lassen. Bei dem
1844 erschienenen Artikel ,,Umris-
se zu einer Kritik der Nationaléko-
nomie* von Friedrich Engels han-
delt es sich um einen solchen Text:
In ihm gibt Engels einen Uberblick
uber kritische Knackpunkte der 6ko-
nomischen Theorie seiner Zeit. Zu

den zentralen Begriffen der Theorie
gehort der des Handels.

Handel, so schreibt Engels, ist ,,der
Austausch der gegenseitigen Be-
diirfnisse, Kauf und Verkauf. Dieser
Handel muR unter der Herrschaft
des Eigentums, wie jede Tatigkeit
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eine unmittelbare Erwerbsquel-

le werden, d. h., jeder muB suchen,
so teuer wie maglich zu verkaufen
und so billig wie moglich zu kaufen.
Bei jedem Kauf und Verkauf ste-
hen sich also zwei Menschen mit
absolut entgegengesetzten Inter-
essen gegeniiber; der Konflikt ist
entschieden feindselig, denn jeder
kennt die Intentionen des andern,
weil}, dass sie den seinigen entge-
gengesetzt sind. Die erste Folge ist
also auf der einen Seite gegenseiti-
ges MiRtrauen, auf der anderen die
Rechtfertigung dieses MiRRtrauens,
die Anwendung unsittlicher Mittel
zur Durchsetzung eines unsittlichen
Zwecks. So ist z.B. der erste Grund-
satz im Handel die Verschwiegen-
heit, Verheimlichung alles dessen,
was den Wert des fraglichen Arti-
kels herabsetzen konnte. Die Kon-
sequenz daraus: Es ist im Handel
erlaubt, von der Unkenntnis, von
dem Vertrauen der Gegenpartei den
moglichst groBen Nutzen zu zie-
hen, und ebenso, seiner Ware Eigen-
schaften anzurithmen, die sie nicht
besitzt. Mit einem Worte, der Han-
del ist der legale Betrug.“

Die Aktualitat dieser Textpassa-

ge liegt u.a. in der Verbindung von
sozialem Verhalten und 6konomi-
schem Verhaltnis: Einseitige In-
teressenverfolgung, Misstrauen,
Liige und Ubervorteilung entste-
hen nicht zuféllig, sondern sind Teil
des Handels. Diese Verhaltenswei-
sen entstehen nicht aus freier Ent-
scheidung heraus und sind nicht
durch Gene oder ein ,,So war der
Mensch schon immer“ erklarbar. Sie
werden durch die Umstinde ver-
langt, wenn mensch keine Nach-
teile erleiden mochte. Sie gehéren

zur selbstverstandlichen Praxis der
biirgerlichen Gesellschaft. Und das
gilt in vielen Bereichen: Jedes Be-
werbungsgesprach ist gesplckt mit
dem diplomatischen Uberdecken
von Ligen. Bei jedem Kauf im Su-
permarkt steht die Frage im Raum,
ob mensch tibers Ohr gehauen wur-
de. Das einseitige Gegeneinander
der Konkurrenz kriegen wir bereits
mit der Notengebung in der Schule
eingebldut, weil uns die Schule aufs
Leben, d. h. den Handel, vorbereiten
soll. Bei Geschenken wird haufig ab-
geschatzt, ob das Geschenk ange-
messen, ob die beschenkte Person
das Geschenk wert sei. Auf diese
Weise bestimmt das Handelsden-
ken auf vielfache Weise und bis in
die kleinsten Schattierungen hinein
unser Denken, Fiihlen und Handeln

Allerdings ist dieser Prozess kei-

ne EinbahnstraRe, denn Engels
beschreibt ihn als Folge des Pri-
vateigentums: Wenn wir nicht ge-
meinsam produzieren, miissen wir
Dinge tauschen. Weil wir als Privat-
eigentiimer zum Tausch gezwun-
gen sind, miissen wir versuchen,
das Beste herauszuschlagen. Das al-
lerdings bedeutet anders herum:
Wiirde allen alles gehéren, dann
brauchte niemand niemanden zu
Ubervorteilen und alle Interessen
waren zu allererst gemeinsame In-
teressen. Traumerei? Vielleicht, viel-
leicht aber auch nicht. Wer aber
sagt, die Menschen seien von Natur
aus betriigerisch, verschwiegen und
misstrauisch, liigt. Oder in Engels’
Worten: Die Absage an solche Trau-
me ist ,der legale Betrug.“ *
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